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D&B predvida da ce cijena za barel u 2010
biti u prosjeku 79,5 dolara po barelu, dok ce
se u 2011 godini popeti na 84,6 dolara po
parelu.

EUROPSKI TRENDOVI U PLACANJU

Tablica pokazuje koliki dio faktura se plati na
vrijeme (prompt), a koliki dio kasni od 1 do
120 dana.

D&B GLOBALNI REJTING ZEMALJA

D&B-jev rejting zemle ukazuje na rizik
sklapanja posla u odredenoj zemlji. On daje
informaciju o potencialnom kasnjenju u
placanju izvoznog posla ili pak o isplativosti
odredene investicije. Pokazatelji koje D&B
uzima u rejting zemlie su: politicki rizik,
poslovni rizik, makroekonomski rizik te
vanjski rizik. Skala rejtinga je podijeliena od
DB1 sto se smatra najmanjim rizikom do
DBY7 sto se smatra najvisim rizikom. Svaki
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razred podielienje na4 kvartila-a, b, cid. U
nastavku slijedi tabela trenutacnog rejtinga
zemalja. Zemljama Cijaje pozadinaistaknuta
sivom bojom se je regjting promienio u
odnosu na prosli miesec.

D&B REJTINZI ZEMALJA U EUROPI
Vaznost rejftinga zemlje:

Ukolko zemla ude u recesiu, Cest je
slucaj da se kamatne stope podignu,
te poduzeca pocCinu placati kamate
bankama sto pogorsSava njihov novcani
tok i likvidnost. Prvo sto ce isplatiti to su
place zaposlenicima, a zadnji na red dolaze
izvoznici. Zbog toga rejting zemlie ima veliku
vaznost u donosenju poslovnin odluka.

Argentina: DB5b - visok rizik poslovanja

Uvijeti poslovanja

Minimalni uvjeti: akreditiv

Preporuceni uvjeti: potvrdeni akreditiv

Uvjeti plac¢anja: odgoda od 30 do 90 dana

Kasnjenja u placanju: O-1 mjesec nakon ugovorenog roka
Kasnjenja u pla¢anju izmedu domace i strane banke: O-2
mjeseca
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Prema podacima iz D&B-a, u ngjloSijem [rowezer [2007  [2008 | 2009 | 2010~ | 2011 (@)
scenariju novac za izdanu robu mozete | rest 6.1 5.1 -0.2 5.8 5.0 Y
v . ' . . g q realno:
oSekivati 6 mjeseci nakon njezinog | &ora =
izdavanja. (90 dana odgode + 1 mjesec |nfacia |38 5.6 4.9 5.2 4.9

2.0 ! . o . . (god. pros- m
kasnjenja + 2 mjeseca kasnjenja banke da | =% -
prenese novac na racun Vase poslovne | oy |93 = AL iy 74 " —
panke). —

*Ocekivanja :
**Predvidanja

Ekonomski pokazatelj: e,
Pokazatelj | 2007 2008 2009* 2010** 2011
Rast 8.7 6.8 -1.8 3.8 3.5
realnog
BDP-a, %
Inflacija 16.0 28.0 15.0 30.0 30.0
(god. pros-
jek), %
Nezapos- | 8.5 7.9 10.0 10.0 10.5
lenost ,%
*Ocekivanja
**Predvidanja

Brazil: DB3d - blagi rizik poslovanja

Uvjeti poslovanja

Minimalni uvjeti: mjenica po videnju

Preporuceni uvjeti: akreditiv

Uvjeti plac¢anja: odgoda od 60 do 90 dana

Kasnjenja u plac¢anju: O-1 mjesec nakon ugovorenog roka
Kasnjenja u placanju izmedu domace i strane banke: O-1
mjesec

Prema podacima iz D&B-a, u najlosiem
scenariju novac za izdanu robu mozete
ocekivati 5 mijeseci nakon njezinog
izdavanja. (90 dana odgod“a“ae + 1Tmjesec
kasnjenja + 1 mjesec kasnjenja banke da
prenese novac na racun Vase poslovne
banke).

Ekonomski pokazatel;:
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Poslovna

kultura

Od ovog broja redovito mozete pratiti
tekstoveposvecenekulturimedunarodnog
poslovnog bontona koje vam donosi
tvrtka Prospera Viva d.o.o. specializirana
za usluge konzaltinga u medunarodnom
poslovnom bontonu.

‘mr _ X

Rusija: zemlja hijerarhije i
mogucnosti

poslovnih

Na sam spomen Rusie, prva stvar koja
nam pada na pamet su hladnoca i strogoca.
U mnogocemu ove dvie asocijacie definiraju
I poslovnu kulturu ove zemlie. Rusi su name
jedni od najprofesionalnijin  poslovnin  ljudi
na svietu. Iznad svega ciene ozbilnost |
detaljnost u poslovanju i pregovorima, kako u
dogovorima tako i u komunikaciji s partnerima.
Minimalno koriste mimike i gestikulacie, a
glasan govor i smieh smatraju nepristojnima.
Jedna od zanimljivosti ruske poslovne kulture
je rukovanje. Naime, Rusi se nikada ne rukuju
na pragu vrata jer se to smatra nepristojnim |
donosi nesrecu.

imena,
imaju  tri

Kod upoznavanja i
potrebno  je zapamtiti

koristenja
da Rusi
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imena: prvo ime, obiteljsko i prezime te je pri
upoznavanju potrebno koristiti sva tri imena.
Prezentacie poslovnin planova moraju bt
detalne i sve mora imati pisani trag; Rusi ne
vjierujuusmenim dogovorima. Uspjesniposlovni
pregovori moguci su iskljucivo s partnerima
na izvrsnim funkcijama; ne gubite vrieme na
nizi i srednji menadzment, oni nemaju nikakvo
pravo odluke. Koncept kompromisa ne postoji
uruskom poslovnom svijetu; on je znak slabosti
I ne oCekujte popustanja. Strplienje je klucna
odrednica uspjesnih pregovora.

Poslovno odievanje u Rusiji u skladu je s
politkom poslovanja. Od muskaraca se oCekuje
da nose odiela te da nikada ne drze ruke u
dzepovima jer se to smatra nepristojnim, a od
zena da daju prednost poslovnim suknjama.
Skupo odijevanje se cijeni te podize kredibilitet
poslovnog partnera.

Iz svega navedenog mozemo zakljuciti
da je poslovanje u Rusiji strogo definiran i
profesionalan proces koji zahtijeva visoku
razinu pripremlienosti i strplienja. Rusija je jedna
od najbrze rastucih ekonomija na svijetu i ulazak
na ovo trziste predstavija veliki izazov.

Poznavanje poslovne kulture ove zemlie
stoga je apsolutno nuzno za uspjesne
pregovore, konkurentnost i uspjesnu realizaciju
zelienin projekata.

Za detalnije informacie o medunarodnom
poslovnom bontonu u Rusiji, ali i mnogim dru-
gim zemljama obratite se na:

PROSPERA VIVA d.o.o.
menadzment;

Leila Paric, direktor;

tel: 01/ 2015 004;

motb: 098/ 49 50 48;

e-malil: prospera@prospera-viva.hr

za komunikacijski
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POPUSTI ZA

SLANOVE HIZ-a

BEC o Gioipat

Busi English Certificat ut
AR AR e poslovna edukacija

HalPet: Pri i ispite! — popust za clanove HIZ-a

Jedinstvena prilika: procijenite svoje znanje poslovnog engleskog koje Vam je potrebno za
dobivanje medunarodne diplome

Business English Certificates (Certifikati opceg poslovnog jezika) BEC su medunarodno priznate diplome koje
dokazuju vjestinu koristenja engleskog jezika u poslovnom okruzenju. Dobro znanje engleskog jezika nikad nije
bilo toliko potrebno u medunarodnom poslovanju i trgovini kao Sto je to danas.
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STO TREBA ZNATI PRIJE UPISA TECAJA?

@Preduvjet pohadanja tecaja je trazena razina znanja definirana Europskim okvirom za jezike (CERF —
The Common European Freamework of Reference for Languages)

ZASTO HALPET PRIPREMNI TECAJ?

@Zato Sto Cete na HalPet-ovim pripremnim tecCajevima usavrsiti svoje znanje, vjestine i komunikaciju
na engleskom jeziku

@Zato Sto ¢e nakon HalPet pripremnog tecaja Vase znanje poslovnog vokabulara biti
puno bogatije kroz tocno definirane teme i stvarne poslovne situacije

ZA SVE CLANOVE HIZ-A kao dodatnu POGODNOST
- organiziramo besplatno testiranje (bez obveze upisa)
- za svaku cijenu pojedinog tecaja dodatni popust od 10%
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