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Intervju 

JOSIP POSAVEC, župan Međimurske županije

Prema rezultatima istraživanja „Regionalni indeks konkurentnosti Hrvatske 
2007" Međimurska županija je bila najkonkurentnija županija u Hrvatskoj, prva 
iza Grada Zagreba. Otkrijte nam činjenice koje su Vašoj županiji donijele ovu 
prestižnu titulu. 

- Regionalni indeks konkurentnosti Hrvatske prema kojem je Međimurska županija najkonkurentnija u državi 
predstavlja nam veliko priznanje, jer to znači da smo dobro obavili svoj posao. Ta je sveobuhvatna studija u obzir uzela 
176 međunarodno relevantnih kriterija i kao rezultat dobili smo objektivnu listu najkonkurentnijih. To znači da smo u 
pravu kada ističemo neke svoje prednosti, poput bogate tradicije poduzetništva, odličnog geostrateškog položaja i 
efektivne radne snage, no nekim pokazateljima ne možemo biti zadovoljni. Naime, dok primjerice u slučaju Istre BDP 
po glavi stanovnika prati stupanj razvijenosti, te se Istra po oba pokazatelja nalazi u samom vrhu, BDP po glavi 
stanovnika u Međimurju je daleko ispod državnog prosjeka, a ista je situacija i s visoko obrazovanim kadrovima. Mi 
smo te probleme već ranije identificirali, ugradili ih u naš Regionalni operativni program i sustavno radimo na njihovom 
poboljšanju. Naravno, paralelno s time radimo i na daljnjem rastu konkurentnosti poslovnog okruženja i samog 
poslovnog sektora. U tom smislu, komparacija s drugim županijama i naša pozicija na vrhu te liste daje nam stratešku 
prednost, jer ovaj Indeks konkurentnosti šalje jasnu poruku potencijalnim investitorima.

Međimurska županija može se pohvaliti stalnim i stabilnim rastom 
gospodarstva. Međimurske tvrtke najvećim su dijelom proizvodne i 
orijentirane prema proizvodnji za izvoz. Kako županija prati svoje poduzetnike 
u njihovom razvoju?

- Prije svega puno ulažemo u edukaciju naših poduzetnika. Organiziramo čitav niz stručnih, tematskih predavanja, 
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seminara, radionica kojima je cilj usmjeriti ljude da posluju po pravilima struke, upoznati ih s trendovima i 
aktualnostima u gospodarstvu. Područja koja smo posljednjih mjeseci obuhvatili takvim oblicima edukacije su 
primjerice državne potpore, izvoz, marketing, sanacija, restrukturiranje i stečajni planovi. Naše gospodarstvenike 
potičemo na udruživanje u klastere, jer to je najbolji način za jačanje konkurentnosti na tržištu. Tvrtke redovito 
izvještavamo o objavljenim javnim natječajima, promoviramo lokalne tvrtke na županijskim web stranicama.

U suradnji s Obrtničkom komorom organiziramo i sufinanciramo posjete i izlaganja naših obrtnika i poduzetnika na 
domaćim i inozemnim sajmovima. Naime, u vrijeme krize obično se na marketingu najviše štedi, no takav pristup 
smatramo pogrešnim, jer treba razmišljati u tom smjeru da ako izgubiš tržište, a ne pronalaziš nova tržišta nećeš niti 
moći pozitivno poslovati. Osim toga, trudimo se u Međimurje privući što više eminentnih skupova za pojedina područja 
za koja procjenjujemo da imaju veliki potencijal kod nas poput poljoprivredne proizvodnje ili turizma, te se na karti 
Hrvatske i šire predstaviti kao turistička destinacija, ali i destinacija pogodna za ulaganja. Uz županijski Upravni odjel 
za gospodarstvo, veliki dio posla na privlačenju investicija obavlja naša razvojna agencija REDEA, koja se u svim 
eminentnim analizama spominje kao jedna od najboljih u državi. Što se tiče konkretne, novčane pomoći našim 
gospodarstvenicima iz županijskog proračuna, oko 4 milijuna kuna godišnje izdvajamo za subvencioniranje kamata na 
kredite, te za projekte mikrokreditiranja gdje odobravamo manje kredite do 200 tisuća kuna, te Regionalnih jamstvenih 
instrumenata gdje Županija garantira kredite poduzetnika, obrtnika i poljoprivrednika.

Provodimo i projekt energetske učinkovitosti što je vrlo zanimljivo, jer vjerujemo da Međimurje može postati energetski 
neovisno od ostatka svijeta što nam je ujedno i cilj koji se nameće kroz našu strategiju energetskog razvoja. Prvi korak 
do tog cilja je putem projekata energetske učinkovitosti smanjiti troškove kroz racionalizaciju potrošnje energije.

Koji su daljnji izazovi u razvoju Međimurske županije?

- Već sam spomenuo područje energetike kao jedan od budućih izazova, a tu je i samoodrživost s aspekta proizvodnje 
hrane. To je nešto čime se nitko u Hrvatskoj ne bavi, a mi se nadamo da ćemo razvojnim poticajima koje dajemo u 
poljoprivredu uspjeti postići to da sami proizvodimo svu hranu koja nam je potrebna.

Veliki problem i izazov će nam biti radna snaga, jer bez obzira na relativno veliki broj nezaposlenih, mi nemamo 
nezaposlenih onog profila koji odgovara potrebama naše industrije, našeg gospodarstva. Taj problem smo prepoznali i 
zbog toga radimo na učinkovitom povezivanju obrazovnog sustava i gospodarstva. Kruna takvog strukovnog 
obrazovanja je osnivanje Međimurskog veleučilišta čiji je zadatak kroz svoje programe iznjedriti stručni kadar potreban 
našem gospodarstvu. U suradnji sa srednjim školama krenuli smo i u osnivanje Centara izvrsnosti iz područja 
matematike, fizike, informatike i općenito tehničkih znanosti jer je to područje gdje smo deficitarni. Kroz te Centre 
izvrsnosti potičemo učenike da se zainteresiraju za zanimanja za koja postoji potreba, a istovremeno im pružamo 
mogućnost da kroz tvrtke obave praksu, i da nauče kako primijeniti ta teoretska znanja.

Privlačenje investicija nikada nije bio lak posao, a s obzirom na svjetske gospodarske trendove bit će još teži, no mi na 
svaki problem, pa i ovu krizu ujedno gledamo kao priliku pa ćemo se ograničiti na ono što nam je stvarno potrebno i 
sve svoje napore usmjeriti k ostvarenju tog cilja. 
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Osnovni podaci

Međimurska županija je najkonkurentnija županija u Republici Hrvatskoj, a ispred nje je samo grad Zagreb. 
Rezultati su to istraživanja "Regionalni indeks konkurentnosti Hrvatske 2007.", koje su proveli Nacionalno vijeće 
za konkurentnost i Program Ujedinjenih naroda za razvoj.

Pokrivenost izvoza uvozom u Međimurskoj županiji je 92,6 posto za 2007. Podatak dovoljno govori ako se zna da 
je pokrivenost hrvatskog izvoza uvozom 47,9 posto.

Međimurske tvrtke najvećim su dijelom proizvodne i orijentirane na izvoz, a vode ih domaći ljudi. Najzastupljenije 
su metaloprerađivačka, građevinska, prehrambena, turistička djelatnost i tekstilna industrija.

Međimurska županija prostire se na 730 km² i sa 118.426 stanovnika prosječne starosti 37,6 godina, predstavlja 
najgušće naseljenu županiju Republike Hrvatske.
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Izuzetna blizina, cestovna i željeznička povezanost s Jadranom i europskim središtima osigurava Međimurju mogućnost razvoja, gospodarsko-turističke 
perspektive te primamljivost za potencijalne ulagače u razvoj tehnologija i gospodarskih grana.

Uspoređujući ukupne prihode poduzetnika Međimurske županije u 2007. godini u odnosu na 2006. godinu zabilježen je porast od 13,9%, a što je još 
važnije rasli su brže od ukupnih rashoda (13,4%). Stoga je međimursko gospodarstvo poslovnu 2007. godinu završilo s pozitivnim konsolidacijskim 
financijskim rezultatom u iznosu od 322 milijuna kuna, što uspoređujući s 2006. godinom znači porast od čak 29,7%.

Analizom financijskog rezultata poduzetnika prema veličini, u 2007. godini su najveću neto dobit ostvarili mali poduzetnici i to 114 milijuna kuna (35,4% 
neto dobiti Međimurske županije), što govori u prilog sve većem značaju malog, te srednjeg poduzetništva. Srednji poduzetnici su izrazito ojačali u 
prethodnih 7 godina, te ako analiziramo njihovu neto dobit, njen udio u 2001. godini u ukupnoj neto dobiti Međimurske županije iznosio je 19,4%, a 2007. 
godine iznosi 30,4%.

Najuspješnija djelatnost prema veličini neto dobiti u Međimurskoj županiji je prerađivačka industrija, koja je u 2007. godini ostvarila neto dobit u iznosu od 
175,4 milijuna kuna (54,4% neto dobiti Županije).

Financijski pokazatelji poduzetnika Međimurske županije za 2007. godinu pokazuju da su poslovali bolje nego prethodne godine, no, svakako treba 
napomenuti, da su ostvareni uz nizak stupanj samofinanciranja (korišten velik postotak tuđih izvora) i nisku likvidnost, te je potrebno poduzeti potrebne 
mjere da se ta situacija u budućnosti popravi.

* * *

Vanjskotrgovinska razmjena Međimurske županije u 2008.
Vanjskotrgovinska razmjena prema gradovima i općinama
 

u tis. USD

 

Izvoz Uvoz

I. - XII. 2007. I. - XII. 2008.

indeksi

I. - XII. 2008. 
I. - XII. 2007.

I. - XII. 2007. I. - XII. 2008.

indeksi

I. - XII. 2008. 
I. - XII. 2007.

Međimurska županija 382 007 459 053 120,2 413 126 475 517 115,1
       
           Gradovi       
               Čakovec 173 309 198 833 114,7 205 829 233 945 113,7
               Mursko Središće 14 183 18 582 131,0 12 938 15 301 118,3
               Prelog 50 948 64 838 127,3 54 241 63 222 116,6
       
           Općine       
               Belica 4 122 5 892 142,9 5 026 5 312 105,7
               Dekanovec 3 391 3 911 115,3 2 571 3 178 123,6
               Domašinec 103 46 44,4 1 970 2 324 118,0
               Donja Dubrava 2 235 2 811 125,8 3 254 2 434 74,8
               Donji Kraljevec 31 412 43 864 139,6 14 500 19 009 131,1
               Donji Vidovec 220 121 54,8 153 245 159,7
               Goričan 9 354 10 295 110,1 7 219 7 992 110,7
               Gornji Mihaljevec - - - 141 225 159,4
               Kotoriba 6 455 10 129 156,9 4 283 7 921 184,9
               Mala Subotica 2 388 2 606 109,1 3 327 3 956 118,9
               Nedelišće 34 729 46 182 133,0 55 251 68 589 124,1
               Orehovica 2 313 1) 596 1 215 203,9
               Podturen 2 459 2 486 101,1 2 962 2 728 92,1
               Pribislavec 54 124 231,9 1 476 2 084 141,2
               Selnica 77 19 24,8 128 51 40,2
               Strahoninec 453 347 76,5 2 744 2 979 108,6
               Sveta Marija 22 43 193,2 2 147 2 283 106,3
               Sveti Juraj na Bregu 1 682 937 55,7 784 838 106,8
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               Sveti Martin na Muri 9 105 11 061 121,5 7 810 9 279 118,8
               Šenkovec 31 888 30 822 96,7 19 668 15 873 80,7
               Štrigova 2 795 3 873 138,6 2 918 3 055 104,7
               Vratišinec 619 917 148,1 1 190 1 476 124,0
1)    Indeks je veći od 999.       
IZVOR: DZS, privremeni podaci       

* * *

Najznačajnije zemlje partneri Međimurske županije u 2007. godini

Najznačajnije zemlje u izvozu Međimurske županije u 2007. godini:

Najznačajnije zemlje u uvozu Međimurske županije u 2007. godini:

* * *

file:///C|/Documents and Settings/hrvoje.METRO/My Documents/Web/izvoznici/izvoznik 53/ozujak_2009.htm (4 of 15) [31.3.2009 16:38:22]



Newsletter Izvoznik, broj 53, Ožujak 2009.

:: na vrh ::

Ferokotao d.o.o.

FEROKOTAO d.o.o., tvrtka koja je od osnutka Hrvatskih izvoznika aktivan član udruge, slijedi tradiciju staru preko 50 godina. Poduzeće, koje je u 
stopostotnom privatnom vlasništvu, osnovano je 1996. godine, nasljeđujući znanje i iskustvo od bivšeg poduzeća Končar-Feromont. Danas je jedan od 
najvećih proizvođača kotlova za distributivne, energetske i specijalne transformatore u regiji, sa sjedištem u Donjem Kraljevcu, u Međimurskoj županiji.

 Od samog osnivanja Ferokotao slijedi razvojnu strategiju neprestano primjenjujući nove tehnologije i strogo zahtijevajući najveću kvalitetu. Misija tvrtke 
je nadmašiti očekivanja kupaca, pažljivo njegujući zarađeno povjerenje i obostrano poštovanje. Ferokotao se ponosi sposobnošću svojih zaposlenika, 
kao i kvalitetom svojih proizvoda i usluga. To su ujedno i glavni razlozi neprestanog poboljšavanja sustava kvalitete, ulaganjima u modernizaciju, nove 
tehnologije, edukaciju i motiviranje zaposlenika, nikad ne zaboravljajući da je zadovoljan kupac najbolja preporuka.

 Moto tvrtke je „Uvijek dati najbolje od sebe, a idući put nastojati biti još i bolji, uvijek gledajući naprijed, tražiti nove poslovne prilike i izazove!"

 Poslovna politika tvrtke proizašla je iz sljedećih ciljeva:

1. Zadovoljstvo kupaca:
- stalnim praćenjem, održavanjem ili povećanjem kvalitete proizvoda 
- ispunjavanjem dogovorenih rokova isporuke 
- neprestanim poboljšanjem sustava kvalitete

2. Konkurentnost:
- primjenjujući najbolje postupke i najnovije tehnologije 
- smanjujući troškove proizvodnje 
- educiranjem mladih, sposobnih rukovoditelja

3. Zadovoljstvo i motiviranost naših zaposlenika:
- osiguranjem sigurnosti radnih mjesta 
- neprestanim poboljšanjem radne okoline 
- poštenim nagrađivanjem dobrog i kvalitetnog rada    

PROIZVODI:

Valoviti kotlovi za distributivne transformatore

●     Konstrukcija valovitih kotlova mora izdržati sva opterećenja koja se mogu pojaviti prilikom upotrebe ili prijevoza transformatora. Veliko iskustvo 
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Izvor:  Poslovni dnevnik, 30.3.2009.

 

* * *

:: na vrh ::

Hotel Express International – 10 % popusta za članove HIZ-a

Hotel Express International, vodeći je svjetski business travellers program osnovan 1987. godine u Americi. Danas s glavnim uredom u Norveškoj u 
gradu Kristiansand  s 40 prodajnih i rezervacijskih  HEI ureda diljem svijeta.

Svojim članovima Hotel Express omogućava 50% popusta na standardne cijene soba u oko 4000 hotela u 135 zemalja uključujući i Hrvatsku prema 
trenutno raspoloživim kapacitetima.

U programu HEI nalaze se hoteli svjetski poznatih lanaca kao što su: Golden Tulip, Hilton, Best Western, Vienna International, Berjaya Hotels & Resorts, 
Radisson Hotels Worldwide,....

Usluga hotelskog managementa tvrtke Hotel Express pravo je rješenje za outsourcing organizacije hotelskog smještaja i poslovnih putovanja za tvrtke 
čiji djelatnici prirodom posla češće putuju. Hotel Express pruža svakom korisniku brzu i kvalitetnu uslugu čime se rasterećuju odjeli i djelatnici Vaše tvrtke 
te ostvaruju značajne uštede.

Uplatom godišnje članarine dostavit će Vam se HEI zlatnu karticu na Vaše ime i prezime, katalog hotela i račun. Povrat 
investicije u svaku članarinu je nakon 3-4 noćenja ukoliko se koriste hoteli regulirani ugovorom. Svako sljedeće noćenje 
je značajna ušteda što novca što Vašeg vremena u potrazi za hotelima.

Kontakt: 
Dr. Ante Starčevića 6, 
44 000 Sisak 
Hrvatska 
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Tel. +385 44 523 024 
Fax.  +385 44 531 580 
direktor@hot-ex.hr 
www.hot-ex.hr 
www.hot-ex.com

* * *

N-LAB – 15 posto popusta članovima HIZ-a pri kupnji ERP poslovnog softvera UBS21 
ili UsBS21

N-LAB članovima Hrvatskih izvoznika odobrava popust od 15 posto pri kupnji ERP rješenja UBS21 te mogućnost plaćanja u 24 beskamatne mjesečne 
rate.

Detaljan opis rješenja možete pronaći na web stranici www.n-lab.hr, a za sve daljnje informacije obratite nam se putem maila na n-lab@n-lab.hr ili na 
broj telefona 01/2949-900.

* * *

Končar INEM - Akcija “Računala za članove udruge HRVATSKI IZVOZNICI”

Za članove HIZ-a, KONČAR Elektronika i informatika pripremila je posebnu ponudu za 
kupnju informatičke opreme iz svog proizvodnog programa. 
KONČAR Elektronika i informatika d.d. je prvi domaći proizvođač prijenosnih računala i s 
ponosom ih predstavlja hrvatskim izvoznicima u ovoj ponudi. Iskustvo 30 godina rada s 
računalima pretočeno je u kvalitetna prijenosna računala koja se odlikuju visokom 
pouzdanošću i trajnošću. 
Osim prijenosnih računala, u proizvodnom programu i ponudi informatičke opreme Končar nudi i 
stolna računala te računalnu periferiju. Pozivamo sve zainteresirane da se informiraju o 
cjelokupnoj ponudi informatičke opreme na njihovim web stranicama www.racunala.koncar.hr 
Kontakti: tel. +385 1 3655 307 ili e-mail: pc.prodaja@koncar-inem.hr

* * *

CROATIA osiguranje d.d. – 20% popusta

CROATIA osiguranje pruža članovima HIZ-a poseban popust od 20% za osiguranje pojedinačne pošiljke robe (proizvedene u Republici Hrvatskoj) u 
međunarodnom prijevozu - izvoz (polazište u RH - odredište u inozemstvu).

Pravo na ovaj popust ostvaruju svi koji od 16. ožujka 2009. u CROATIA osiguranje d.d. prijave u osiguranje pojedinačne pošiljke robe. Pošiljke se u 
osiguranje prijavljuju s osnovnim podacima o vrsti i vrijednosti robe, relaciji prijevoza, prijevoznom sredstvu i potrebnoj širini pokrića na temelju kojih 
osiguratelj može odrediti odgovarajuću premijsku stopu. Na osnovnu premijsku stopu prvo se primjenjuju svi individualni popusti, bonusi/malusi na koje 
osiguranici CROATIA osiguranja imaju pravo te se povrh njih primjenjuje ovaj posebni popust. Ukupno obračunati popusti s ovim posebnim popustom ne 
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mogu preći 40% iznosa osnovne premije. Popust se ne primjenjuje na doplatak za ratne rizike i rizike štrajka te na doplatak za starost broda. Ovoj akciji 
podložne su sve pošiljke čiji se prijevoz ima obaviti unutar razdoblja od 12 mjeseci od prijave. Osiguranici nemaju ograničenje na broj pošiljaka koje 
mogu prijaviti prema navedenom principu.

Obrazac za prijavu pošiljke u osiguranje robe u prijevozu možete preuzeti OVDJE, a više informacija oko prijave pronađite na internetskim stranicama 
CROATIA osiguranja www.crosig.hr.

* * *

SPES – 10% popusta na usluge za članove HIZ-a

SPES - centar za poduke i prevodilaštvo nudi: 
- uslugu prevođenja 
- sudske tumače 
- simultano i konsekutivno prevođenje 
- tečajeve stranih jezika 
- poduke iz školskih predmeta

SPES nudi popust od 10 % na sve svoje usluge članovima udruge Hrvatski izvoznici!

 Kontakt: 
SPES - centar za poduke i prevodilaštvo d.o.o. 
Garićgradska 11, 10 000 Zagreb, Hrvatska 
Radno vrijeme ureda: 8 - 20 sati 
Matični broj: 1052632 
Ziroračun: Zagrebačka banka d.d. - 2360000-1101311626 
Tel / faks: 00 385 (0) 1 3095 915   
E-mail: spes@spes.hr     
www.spes.hr

 

* * *

:: na vrh ::
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